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NUESTRA
MISION

e

Felicitaciones por tu nuevo negocio y bienvenida a una comunidad
de personas que les ofrecen a las demas otras maneras de vivir mejor.

En Tupperware EE.UU. y Canada creemos en la belleza que radica en
la confianza. La confianza de ser tU misma. La confianza de ser una
empresaria exitosa mientras empoderas a otras personas a segulir tus
pasos. Nuestra filosoffa consiste en mejorarnos los unos a Los otros,
ofreciendo soluciones sencillas para ayudar a todos a mantenerse
saludables, a organizar su espacio, a ahorrar dinero y a cuidar del medio
ambiente. No hay tiempo que perder cuando se trata de reducir el
desperdicio de alimentos y de plasticos de un solo uso.

Deseamos que disfrutes de tus primeros dias como Representante
Independiente Tupperware. Eso es Lo mas importante.

Esta Guia de Inicio tiene el objetivo de ayudarte y orientarte en los desafios
gue enfrentaras, asi como pasa en cualquier otra nueva aventura. Apdyate
en tus Lideres y en tu familia de la Fuerza de Ventas, ellas te daran consejos
y trucos. Y si tienes alguna duda, solo tienes que consultar esta guia.
También nos puedes llamar al 1-888-921-7395.

Con mucho tuppamor €,
Tu Equipo del Hogar Corporativo

BUSINESS
WEEK &

Sin importar quien seas,
solo tu puedes darle al
mundo algo que no puede
obtener de ninguna otra

fuente.

T=Rowwis Wisse
VP & Gerente General de
de las fiestas en casa de
Tupperware en los arios 50 y la
primera mujer que aparecio en la
portada de la revista Business Week.
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I P/ENSA EN GRANDE | HAZ UN PLAN

PIENSA EN GRANDE

¢Qué es lo que quieres lograr?: mas tiempo
libre, productos gratuitos, una vida sin
deudas, vacaciones o automoviles gratis.
Decide cual es tu propdsito para unirte a
Tupperware y fija tus metas.

COMIENZA
POCO A POCO

Desarrolla tu lista de contactos. Consulta la pagina
14 para obtener consejos sobre como aprovechar al
maximo tus redes sociales.

EMPIEZA HOY MISMO

iComienza a compartir la Oportunidad! Volverse una experta en fiestas
puede facilitarsele mas a unas personas que a otras, sin embargo
avanza a tu ritmo. Luego, comienza a desarrollar tu equipo. Las demas
veran lo mucho que te diviertes (y claro, los beneficios) jy desearan
unirse! Es ahi cuando obtendras muchos mas beneficios.

iPiensa en GRANDE,
INICIA poco a pocoy
empieza HOY MISMO!

Queremos ver hasta
donde llevaras la
fiesta.

7/
\/E I:) O |:\) MAS iConforme vaya creciendo tu equipo, obtendras més beneficios,
asi como comisiones adicionales, viajes con todos los gastos

pagados, calificaras para ganarte un vehiculo y mas!

4 TUPPERWARE | GUIA DE INICIO

ESCRIBE ENTRE TRES
Y CINCO COSAS
QUE QUISIERAS

LOGRAR CONTU
NUEVA CARRERA EN
TUPPERWARE.

;. COMO FIJARAS TU
ATENCION EN LOS
PREMIOS? ;QUE TE
MANTIENE ENFOCADA?
. QUIEN O QUE

TE INSPIRA?

¢ TIENES EN MENTE
LA CANTIDAD

DE DINERO QUE
QUISIERAS GANAR Y
EN CUANTO TIEMPO?

Tupperware B

PIENSA ENGRANDE

FIJA TUS METAS

¢Qué es lo que quieres lograr? Ya sea que suefies con ganar unos
dolares extra para las compras del supermercado o con estrenar un
vehiculo totalmente nuevo (jque tal vez Tupperware podria regalartel), el
poner en papel esas metas te facilitara alcanzarlas. Créenos cuando te
decimos que si son posibles cuando fijas toda tu atencion en ellas.
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I PIENSA EN GRANDE | HAZ UN PLAN Tupperware’ S

FORMULA DE EXITO
UNO2UNO

+ CELEBRA 1 FIESTA POR SEMANA Sigue esta férmula para iniciar

bien tu negocio con la ayuda de tu
Manager y tu Directora, también
asiste a las capacitaciones
practicas y cursos para alcanzar

+ IDENTIFICA A 1 NUEVA REPRESENTANTE el éxito. A medida que avanzas
INDEPENDIENTE POTENCIAL EN ESA FIESTA en tu carrera, obtendras aun mas

informacion sobre oportunidades
para seguir capacitandote.

+ AGENDA 2 FIESTAS EN ESA FIESTA

CONSEJOS PARA LA FIESTA

3 CONSEJOS PARA QUE LAS ANFITRIONAS Y
CLIENTES TE VUELVAN A CONTACTAR:

c Cuando aprenden, vuelven por mas. Ten a la mano algunos datos
y consejos divertidos en tus fiestas para compartirlos durante tus
demostraciones. Piensa en frases que empiecen por “;Sabias qué?”
(por ejemplo: Para evitar que las papas se germinen, coloca una
manzana entre las papas y almacénalas en un sitio fresco y seco.)

c Déjalas siempre con ganas de mas. Presenta otra pregunta “; sabian
que?”y no les digas la respuesta. Diles a tus invitadas que les daras
la respuesta en la proxima fiesta ©.

c iDiviértete! Sé auténtica y genuina. Cuando eres tU misma, se nota.

e ) § I 1 i 1 " Este negocio no siempre es facil, pero es un negocio sencillo si sigues el

. = \
“ i\ 2| ’ plan. Es valido querer tirar la toalla, pero nunca puedes darte por vencida.
SR 3: \ l \ ; No te rindas.
e, ETRARR A A R
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B COMIENZA POCO A POCO | PASOS PARA EL EXITO Tupperware’ 0

COMIENZA
P O C O A contenido e
POCO ST

. o
nas co“;): las que te gustaria hacer
’ RANK” o dety “Zona-T”

El exito no es

tener algo,

o ser alguien.

PASOS PARA El exito es hacer algo.

EL EXITO

Sigue estos pasos para
el éxito y haz un plan por
adelantado para crear un
horario que se ajuste a tus
tiempos. Tus primeros 30 dias
son decisivos para tu negocio
y tu familia Tupperware estara
siempre ahi para apoyarte.

Negocios Usando g| Modelo

e LA D

de lanzamiento, en

57 dias ¢ e
on D .
S tfamilia Y amigos, los Proximos

D Observa una fiests
La Proxima serd gl

\/e para creer, prueba antes de comprar y diviértete junto con tus amistades, en cuyas opiniones
sobre nuestros productos maravillosos confias: la fiesta y la demostracion de productos (ya sea en
persona o en forma virtual) siguen siendo el corazén de nuestro negocio.
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I COMIENZA POCO A POCO | CUENTAS DE TUPPERWARE Tupperware’ 0

REGISTRATE PARA TENER TU
TUPPCARD DE PAYQUICKER

EL DINERO LLAMA A TU PUERTA
CUANDO OPTAS POR LO DIGITAL

CON LOS NUEVOS PLANES DEL SITIO WEB SE ABRIRAN LAS PUERTAS DEL EXITO

Nuestras empresarias Tupperware merecen recursos
digitales que trabajen tan arduamente como ellas

Lo hacen, asi que ofrecemos mUltiples opciones de
sitios web para que escojas la version que mejor se
ajuste a tus necesidades y a las de tu negocio.

La primera vez que ingreses a MyOffice. Tupperware.
com, te recomendamos que aproveches la opcidn
del plan Pro* del sitio web, porque Los primeros 90
dias para las nuevas suscriptoras jcorren por nuestra
cuental Como nueva suscriptora del plan Pro tienes
Los primeros 90 dias gratis para que conozcas los
beneficios que trae para ti. Para usar esta prueba
gratuita, asegUrate de inscribirte al plan Pro desde el
principio. Ahora bien, si escoges el plan Premium, al

suscribirte por primera vez, recibirds un descuento de
$10.99 por Los primeros 90 dias. Si te inscribes en la
opcion Basica, no podras obtener Los 90 dias gratis
para probar el plan Pro o el descuento que se incluye
en la suscripcion de la opcién del plan Premium.

Si después de los primeros 90 dias decides continuar
pagando por el sitio web y alcanzas $500+ en ventas
personales en el mes de ventas anterior, apareceras
en la seccion "Encontrar un Rep. Independiente”

en la pagina de Tupperware.com. Ademas, tendras
acceso a Tuppsocial, a una biblioteca digital con

contenido de la marca, facil de compartir en tus de
redes sociales. Consulta la pagina 13 para saber mas
sobre los detalles de Tuppsocial.

Para mas informacidn y para escoger

z tu plan para el sitio web, ve a
SUSCRIPCIONES BASICO PRO PREMIUM  \yoffice Tupperware.com. Si eres una
DEL SITIO WEB GRATIS $10.99 $16.99 Representante Independiente nueva que
inicia sesion por primera vez, usaras tu ID
OFICINA VIRTUAL de 11 digitos como tu nombre de usuario
temporal y los Ultimos cuatro digitos
Noticias del Hogar Corporativo ¥* ¥* * de tu nimero de seguro social seran tu
N contrasefia temporal. Si ya estas inscrita en
Apoyo para el sitio web * * * un plan y quieres cambiarlo por uno mejor,
Tareas b 3 b 3 ¥k haz clic en "Suscripcion” en "Configuracion
de la cuenta”.
Notificaciones por correo electronico ¥* ¥* ¥*
“La suscripcion al plan Pro incluye un
Reportes * * * periodo de prueba gratis de 90 dias. Se
TuppSocial ¥k ¥k recopilara la informacion de pago pero no
se hara ninguin cargo hasta que el periodo
TU PROPIO SITIO WEB de 90 dias haya concluido. La suscripcion
_ . en el plan Basico no incluye el periodo de
Aceptar pedidos en linea * * * prueba gratis de 90 dias del plan Pro. Solo
Registrar clientes potenciales ¥ ¥* ¥* aquellas que se suscriban a la opcion del
plan Pro seran elegibles para el periodo de
Encontrar un Rep. Independiente™ ¥* ¥* prueba gratis de 90 dias.
) * * **Cuando tienes el plan Premium o Pro
TuppSocial y alcanzas $500 en ventas personales
Servicio de video conferencias Zoom * el mes de ventas anterior, aparecerés
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en la seccion de Encontrar un Rep.
Independiente en Tupperware.com cuando
los clientes nuevos busquen una Rep.
Independientes que esté cerca de ellos.

La forma mas rapida, facil y conveniente de hacer tus
compras Tupperware®,

La TuppCard de PayQuicker le otorga a cada
Representante Independiente una cuenta de banco
asegurada (su cuenta de comisiones Tupperware) y una
tarjeta de débito para sus negocios. Usamos el término
"Tuppcard de PayQuicker" para referirnos tanto a una

cuenta bancaria como a una tarjeta virtual/fisica para usar.

En cuanto te depositen los fondos, tendras acceso
instantanéo a compras usando la tarjeta virtual con

tu monedero movil o la tarjeta VISA en persona. Los
fondos también se pueden transferir a una cuenta
bancaria personal que esté vinculada a PayPal o
Venmo, o puedes hacer retiros de dinero en efectivo

en cajeros automaticos. Si transfieres a una cuenta
personal o empresarial, el plazo normal es de 1 a 3 dias
habiles, dependiendo de tu banco.

Inicia sesion en tu cuenta de TuppCard para consultar
tu saldo en cualquier momento. También, puedes usar
la aplicacion para iOS y Android. Busca la aplicacion de
MyPayQuicker Mobile en Play Store o en App Store

INSTANTANEO

MOVIL

La aplicacion tiene una funcionalidad limitada en
comparacion con la version de escritorio, sin embargo
verds un resumen de tu saldo y un historial de tus
transacciones.

Recibiras un correo electronico para registrarte a
TuppCard de PayQuicker después de recibir tu primera
comisién. Una vez que tengas una cuenta registrada,
entonces puedes acceder a tu cuenta en Tupperware.
mypayquicker.com.

Obtén acceso instantaneo a tus fondos y a tus comisiones.

Paga de forma digital bienes y servicios usando tu monedero

compatible con Apple Pay, Google Pay y Samsung Pay.

FLEXIBLE

Usa TuppCard justo como usarias una tarjeta VISA en linea o en persona.

Para saber mas sobre las comisiones y otros detalles de TuppCard, visita nuestro Centro de Conocimiento en

MyOffice. Tupperware.com.

GUIA DE INICIO | TUPPERWARE
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i{UNETE A LA DIVERSION DE
LA FAMILIA TUPPERWARE!
VISITANOS EN:

o

/tupperwareusca &
tupperwaresalesforceusca

O

@tupperware

@tupperwareusca

S

/tupperwareusca

12 TUPPERWARE | GUIA DE INICIO

I COMIENZA POCO A POCO | IMPULSO EN LA RED

DIGITALIZATE

CONECTATE CON NOSOTROS

MYOFFICE.TUPPERWARE.COM
Encuentra informacion importante de Los
catalogos, folletos mensuales, ofertas de corta
duracion, conocimiento sobre los productos,
capacitaciones y mas.

PAGINA DE FACEBOOK DE LA
FUERZA DE VENTAS

Sigue nuestra pagina de Facebook dirigida a
nuestras Representantes Independientes en
facebook.com/tupperwaresalesforceusca.
Disfrutaras de capacitaciones semanales,
de las noticias mas importantes y tendras
la oportunidad de conectar con otras
Representantes Independientes.

Ml SEMANA

Recibirdas Mi Semana por correo electronico
todas las semanas. Incluye informacion
importante que va desde las Ultimas ofertas
para Anfitrionas y clientes hasta los fabulosos
premios que puedes ganar.

SERVICIO DE MENSAJERIA DE
TEXTO (SMS) DE TUPPERWARE

Consulta los detalles en MyOffice. Tupperware.
com sobre como suscribirte. La mensajeria de
texto te permite actualizar tu agenda de fiestas
y tener acceso a informacion importante.
+informacion de productos y partes
+informacion actualizada de ventas

+ estatus de pedidos y mucho mas.

Tupperware'

IMPULSA TUNEGOCIO

[EXISTEN MUCHAS FORMAS DE DIVERTIRTE EN LAS FIESTAS TUPPERWARE
EN LINEA CUANDO HACES UNA DEMOSTRACION VIRTUAL! APROVECHA
ESTAS HERRAMIENTAS DIGITALES Y DE REDES SOCIALES PARA MEJORAR TU

NEGOCIO ENFOCADO EN LAS FIESTAS.

FIESTAS EN FACEBOOK

Las fiestas en Facebook, si se celebran en un

grupo o evento privado, pueden ser una excelente
forma de complementar tus fiestas en casa, sobre

todo cuando las condiciones climaticas o una
agenda ajetreada se interponen. Abre un grupo o

evento privado en Facebook, y después agrega a la

Anfitriona y a las invitadas.

TUPPSOCIAL

Como parte de las cuentas Pro o Premium de
MyOffice.Tupperware.com puedes acceder

a TuppSocial, con montones de contenido
unico de nuestra marca Tupperware®, asi como
de contenido divertido de estilo de vida y de
una plataforma facil de usar para programar
publicaciones en las redes y mas.

QUE HACER Y NO HACER
Para tener éxito en las redes sociales, asegurate de consultar la Politica de Redes Sociales en
el Centro de Conocimiento en MyOffice. Tupperware.com
y pregunta a tus niveles superiores en caso de tener alguna duda.

GUIA DE INICIO | TUPPERWARE 13



I COMIENZA POCO A POCO | DESARROLLA TU LISTA DE CONTACTOS Tupperware’ 0

CREA TU LISTA DE
CONTACTOS CON FRANK

Puede que no hayas oido hablar de Frank, pero él conoce practicamente a todo el
mundo y te ayudara a crear tu primera lista de contactos. En la lista deberas incluir a:

CONSEJOS PARA AGENDAR
Y QUE COSAS DECIR

14 TUPPERWARE | GUIA DE INICIO

FRIENDS (amicAS)

RELATIVES (FAMILIARES)

ACQUAINTANCES (CONOCIDAS)

NEIGHBORS (VECINAS)

KIDS'FRIENDS' PARENTS
(MAMAS DE LOS AMIGOS DE TUS HIJOS)

NEIGHBORS (vEcINOS)

KIDS (cONTACTOS DE TUS HIOS)

Al comenzar tu negocio ponte en contacto con las
personas de tu lista FRANK. Ya que son contactos
de tu entorno, marcales y diles: jHola__! jAcabo
de iniciar mi negocio Tupperware! Estoy muy
entusiasmada y me gustaria hacerlo crecer. Hay 3

maneras en las que podrias ayudarme y con las 3
puedes puedo iniciar con mi negocio. jLa primera es
la mejor opcidn! jReunamonos con tus amistades
para hacerles una demostracion de los productos

y tu aprovechas para llevarte productos gratis! La
segunda es celebrar una fiesta, en los proximos dias,
con algunas de tus amistades para poner en practica
mi demostracion y prepararles una salsa deliciosa.

Y la tercera seria darte algunos catalogos y folletos
para que los compartas con tus amistades y ellas te
hagan pedidos (ya sea en linea o en persona). ; Cual
de las 3 opciones crees que funcione mejor para ti?

NO DESCUIDES

TU ZONA T!

NO NOS REFERIMOS A TU ROSTRO
SINO A TU ZONA TUPPERWARE

Acércate a tus vecinas de tu zona “T" y diles que eres
Consultora Tupperware y que tienes recompensas
increibles para las que se animen a ser Anfitrionas
de una fiesta Tupperware y que les prepararas una
salasa deliciosa durante la celebracion de la fiesta.

(0]

jHola, ___I Estaba pensando en tiy en lo que
mencionanste de tu horario de trabajo y de querer
pasar mas tiempo con tus hijos. Yo estoy muy
emocionada: [Comencé con Tupperware y estoy
aprendiendo muchas cosas Utiles para ahorrar
tiempo y creo que podrian servirte! jMe encantaria
pasar a visitarte y platicarte de todo eso y puedes
invitar a algunas de tus amigas (y aprovecho para
enseniarles a preparar una rica salsa)! ;El (fecha) o el
(fecha) podiria ser?

O (para ti o para tus compafieras de trabajo)
¢Estas en la oficina? ; Tu crees que seria posible
hacer una reunion en la hora del almuerzo?
Preguntale a tus amistades en el trabajo si conocen
de Tupperware. Vengan a ver lo que podemos hacer
en unos minutos. jVoy a prepararles una salsa muy

GUIA DE INICIO | TUPPERWARE 15



I COMIENZA POCO A POCO | LA FIESTA

ANTES DE LA
FIESTA

i Escoge una fecha
y agéndala en tu

i calendario.

Comparte recetas con

. tu Anfitriona. Pidele
gue escoga unay que
traiga los ingredientes
necesarios para
prepararla.

i Dale a tu Anfitriona
una carpeta de "Pase

i alafiesta".

e ;," ) .
,,\”\ N &

¢ Llama a la Anfitriona 48

. horas antes de la fiesta

para hacerle saber que
estas muy emocionada
y aprovecha para
preguntarle cuantas
personas asistiran para
que te prepares.

16 TUPPERWARE | GUIA DE INICIO

PREPARA A
TU ANFITRIONA

Tus Anfitrionas desean que sus fiestas

tengan éxito para ganar mas recompensas.

Ayuda a cada una, dandoles una carpeta de

"Pase a la fiesta” que incluye lo siguiente:

+ 3 catalogos y 5 folletos

+3ab formularios de pedidos

+ Volante del Bono de Bienvenida actual
(buscalo en el Centro de Conocimiento
en MyOffice. Tupperware.com)

PREPARATE TU

Recuerda estos esenciales de la fiesta:

+ Tu Kit de Tupperware

+ Catalogos

+ Folletos

+ 3-4 carpetas de "Pase a la fiesta"

+Plumas

+Agenda

+ Monedero (con cambio)

+Regalos por agendar fiestas (Peladores
de Citricos, Cacitos, Smidgets, etc.)

+ Volante del Bono de Bienvenida actual
(buscalo en el Centro de Conocimiento
en MyOffice. Tupperware.com)

ANTES
DE SALIR

Consulta My.Office. Tupperware.com para
ver las ofertas especiales disponibles para
la Anfitriona y sus invitadas. Mantén tu
vestimenta sencilla para la fiesta. Vistete
para tener éxito.

Tupperware

EN LA FIESTA

Llega al lugar de la fiesta de 20 a 30 minutos antes de la hora acordada para
acomodar lo que les mostrards y adelantar la preparacion de recetas, si crees
que es necesario. EL objetivo es que la fiesta no dure mas de dos horas.

5:30 a 6:00 pm
Comienza la preparacion de
tu fiesta media hora antes
(no olvides verificar la lista
de invitadas). Segun vayan
llegando las invitadas,
salldalas y platica con ellas.

6:00 a 6:45 pm.

iComienza la fiestal
Explicales los productos
clave y prepara lareceta (la
que escogid la Anfitriona).

6:45a 715 pm.

Conversa con cada invitada
sobre los productos y las
ofertas mientras anotas los
pedidos que te hagan.

715a 745 pm.

Habla con tu Anfitriona sobre
Lo que se ganod (Y no olvides
hablarle de la Oportunidad
Tupperwarel).

745 a 8:00 pm.

Comienza a empacar tus
Cosas y pregunta si tienen
dudas. Pidele a la Anfitriona
que anote los pedidos de las
invitadas que no pudieron
llegar pero que deseas
comprar productos.

+ Durante la demostracion, explica las caracteristicas y
beneficios de los productos.

- Una caracteristica es lo que hace especial a un
producto.
- Un beneficio es lo que esa caracteristica hace por ti.

+ Si vas a demostrar una receta, destaca las caracteristicas
y beneficios del producto que utilices para prepararla.

+ Fomenta la participacion de tus invitadas sin importar
qué tipo de fiesta estés celebrando. Ellas se divertiran
mucho mas si la fiesta es interactiva.

+ Recuérdales a las invitadas que la mejor manera de
obtener Tupperware es que sea GRATIS celebrando sus
propias fiestas.

+ Invitalas a agendar fiestas durante la fiesta.

+ Comparte la Oportunidad Tupperware a través de tu
propia experiencia de como comenzaste y qué es Lo que
mas te gusta de tu negocio.

+Toma los pedidos.

- Tus clientes pueden pagar en efectivo, tarjetas
MasterCard, Visa, Discover o cheques personales a tu
nombre.

+ Totaliza el pedido de cada cliente y sumale los
impuestos y costos de envio correspondientes.

+ Los impuestos se deben calcular segun la direccion de
envio.

+ Planifica las fiestas de las invitada que te agenden una
fiesta. Alcanza tu meta de agendar al menos 2 fiestas
mas.

+|dentifica a 1 Representante Independiente potencial en
la fiesta.

+Revisa el total de las ventas dentro de la fiestas con tu
Anfitriona y pidele que cierre la fiesta en las siguientes 48
horas, si es necesario.

+Y lo mas importante, DIVIERTETE!

GUIA DE INICIO | TUPPERWARE 17



COMIENZA POCO A POCO | DESPUES DE LA FIESTA Tupperware

14 PASOS A SEGUIR PAGATE UN
DESPUES DE LA FIESTAI BONO

CIERRA TU FIESTA TUPPERWARE EN 4 PASOS SENCILLOS:

NUESTRO BONO POR VOLUMEN DE VENTAS
PERSONALES (BVVP) TE RECOMPENSA POR HACER
VENTAS DE ACUERDO A LOS NIVELES VINCULADOS
CON NUESTRA FIESTA ESTANDAR DE $500.

_._ Con ocho fiestas estandar en un mes de ventas, obtienes un subidén
espectacular, ya que subes al nivel de las expertas de la fiesta.

Deposita los cheques de las Ponte en contacto con tus
. invitadas y el dinero en efectivo niveles superiores para
 entu cuenta bancaria. contarles sobre la fiesta.

VENTAS FIESTAS ESTANDAR

$1,500
$2,000
$2,500
$3,000

$3,500

Envia notas de agradecimiento Recomienda por Lo menos una
. atodas las personas que te . Representante Independiente
i agendaron fiestas. i potencial a tus niveles superiores.

$4,000

$4,500
ACEPTAR PAGOS

Después de la fiesta, jdeposita los cheques o el dinero en efectivo de las invitadas directamente en tu cuenta
bancaria! Luego, haz el pago a Tupperware por el pedido de la fiesta. Tupperware acepta Visa, MasterCard,

Discover y, por supuesto, puedes pagar con la TuppCard (jvas a ver Lo practica que es la TuppCard|). Nota: EL Bono por Volumen de Ventas Personales no tiene tope. Aade S50 por cada fiesta estandar (S500)
por encima de $5,000.

$5,000
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I -\/PIEZA HOY MISMO | VE POR MAS

INICIA HOY MISMO

A COMPARTIR LA OPORTUNIDAD

Habla con todas tus amistades acerca de tu negocio Tupperware y piensa en alguien a quién le
gustaria ganar mas dinero, formar parte de una mision de sustentabilidad, tener mas flexibilidad
en su trabajo o probar una forma nueva de conocer o conectar con mas personas.

INICIA UNA CONVERSACION
CON UNA REPRESENTANTE
INICIA UNA CONVERSACION
AsUgurate de buscar personas que CON UNA REPRESENTANT
quieran y se merezcan mas: En tus INDEPENDIENTE POTENCIAL,
demostraciones (en persona o en linea), HAZLE PREGUNTAS:

en la guarderia de tus hijos, en el banco, “;Has visto Tupperware

en la oficina del médico, en actividades Ultimamente? ; Cudl es tu
para socializar, en el restaurante producto favorito?”

(meseras), en las tiendas (cajeras), en
la escuela (maestras) y hasta en la

iTODAS TIENEN POTENCIAL PARA
SER UNA NUEVA REPRESENTANTE
INDEPENDIENTE!

veterinaria de tu mascota jsiempre hay  ;Hacen deportes? ;Estas lista
personas con las que puedes conectar! para el regreso a clases?”
Busca gente con personalidad amable

que disfruten platicar o hagan preguntas Indentifica lo que es importante
sobre los productos. Ya sabes que les  para esa persona, conecta y
compartele como el negocio

interesa saber mas.

jConsulta la Guia de Carrera en
el Centro de Conocimiento en
MyOfficeTupperware.com para
saber mds sobre los beneficios y
pagos al desarrollar tu negocio!

“.Tienes nifios? Segun las edades:

CRECIMIENTO 5

DE MANAGERS
Conforme vayas reclutando
nuevas Representantes
Independientes, podras
ayudar a mas personas

y familias a vivir bajo sus
propios términos. jNo
pierdas la oportunidad de
reclutar para desarrollar una
unidad y ser una Manager
para recibir recompensas

y capacitaciones del
Programa de Crecimiento
para Managers! Entérate

de mas en el Centro de
Conocimiento en
MyOffice.Tupperware.com.

Tupperware S

QUE COSAS DECIR

Ahora que ya sabes en dénde y a qué tipo de persona buscar, corre la Tupper voz cada vez que puedas. Ponte
el desafio de conversar con las demas y hazles cumplidos sinceros. Puedes usar los ejemplos que veras a
continuacion para saber qué cosas decir (ponle tu toque personal) y comparte la Oportunidad Tupperware.
NO OLVIDES CONTARLE A TU EQUIPO TU EXPERIENCIA E INTERCAMBIAR ENTRE USTEDES LO QUE LES
FUNCIONA A CADA UNA.

1

Cémo iniciar la
conversacion

Inicia por hacer un halago o un cumplido
a la otra persona y luego entabla una
conversacion casual.

‘Me gusta tu blusa.”

‘iHace tiempo que no te veia!”

‘Me encanta esta parte de la ciudad.
¢ Vives por aqui?”

‘iQué familia tan bonita tienes!”

Coémo entablar una
conversacion con palabras
convincentes

“iEsta es tu oportunidad de ganar lo que
te mereces! TU decides cuanto quieres
ganar y hasta donde quieres llegar. En
Tupperware, tu decides si quieres darte
un aumento de sueldo, y como y cuando
ascender.”

"Al trabajar bajo tus propios términos,
podrias salir de deudas, irte de vacaciones
con tu familia y tener tiempo para pasar
con tus hijos.”

2

4

Como hablar de la
Oportunidad Tupperware

Haz preguntas importantes para saber
mas sobre la persona:

‘;Asistes a las actividades de tus hijos o
tienes hijos que se van a la universidad
pronto?"

"¢ Te gustaria ganar mas dinero?"

Como hacer que alguien
se comprometa

‘iEntonces por qué no lo haces y dejas
que Tupperware pague por el mejor ano!
Me encantaria compartir mas informacion
contigo.”

“Esto podria funcionar para ti y tu familia.
Me encantaria reunirme contigo para
tomar un café y contarte mas al respecto.
¢Cuando nos vemos?"
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; QUE TE ENCANTARA
SOBRE CRECER EN
TUPPERWARE?

Si estas buscando una oportunidad para avanzar

en tu carrera manteniendo el control y la flexibilidad
(y pasarla muy bien en el camino), has llegado al lugar
correcto con las personas que aman celebrar fiestas.

Sin importar la razén por la que inicias tu negocio
Tupperware, estamos felices de tenerte aqui.

Queremos asegurarnos de que sepas todo sobre esta
oportunidad y de los beneficios disponibles para ti como
Representante Independiente.

Hay muchas razones para enamorarte de Lo que haces
mientras desarrollas tu negocio y compartes tu éxito
con otras personas a Lo largo del camino. Porque con el ——
crecimiento vendran mas recompensas y oportunidades.
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MANAGER

©

Retén 25% de ganancia
sobre tus ventas

1)

Bonos totales de
hasta $350 ($100-$350)

©

2-4% de Ganancia Plus
en tus ventas de unidad

o

Bono de Manager Ejecutiva
mensual ($150)

O

Bono Vanguardia mensual
($50-5210+)

L+

/ADEMAS oportunidades de
ganar viajes y reconocimiento!

DIRECTORA

©

Retén 25% de ganancia
sobre tus ventas

O

Bono Unico
por subir de nivel ($1,000)

6-8% de Ganancia Plus
en tus ventas de equipo

<

Participacion en programas
como WOW 'y
¢ Qué conduces?

L+

iMAS oportunidades de ganar
Viajes y reconocimiento!

Tupperware S

Retén 25% de ganancia
sobre tus ventas

Bono por desarrollo
de Directoras ($1,500-$2,500)

6-8% de Ganancia Plus
en tus ventas de equipo

ANADE 85% de comision
de liderazgo por las ventas
de equipo de Directoras
promovidas

Participacién en programas
como WOW 'y
¢ Qué conduces?

oportunidades de ganar
viajes y reconocimiento!
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; QUE NECESITO
PARA LLEGAR AHI?

Crecer en Tupperware, ganar mas
dinero y recibir beneficios en el
trayecto, realmente se resume en
celebrar fiestas a lo grande e invitar
a otras personas a hacer Lo mismo.
Y mientras mas personas reclutes

y las ayudes y apoyes, mas lejos
llegaras. No hay otra sensacion mas
gratificante en la vida como la de

DIRECTORA

En cualquier mes de ventas:

Sube de nivela 1
Directora de primera

MANAGER

Completa el Programa DEC
de 3 meses:

, EJECUTIVA generacion
ayudar a otras personas a creer en si
mismas, sean cuales sean sus metas. 60+ fiestas estandar $10,000 en ventas de equipo
MANAGER de Equipo de Ensuefio™ (Las ventas de equipo son
Mira cémo puedes alcanzar cada ($30,000+ acumulado de las las ventas de todos los

uno de estos titulos de carrera
en Tupperware:
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MANAGER

En cualquier mes de ventas:

5+ fiestas estandar de unidad
($2,500 en ventas de unidad)
Las ventas de unidad son tus
ventas mas las ventas de los
tres niveles por debajo de ti

1+ fiesta estandar personal
(8500 en ventas personales)

3+ reclutas personales,
activas, sube de nivel a un
miembro de la unidad®

ESTRELLA

En cualquier mes de ventas:

10+ fiestas estandar de unidad
($5,000 en ventas de unidad)

1+ fiesta estandard personal
($500 en ventas personales)

6+ reclutas personales,
activas, sube de nivel a un
miembro de la unidad”

En cualquier mes de ventas:

15+ fiestas estandar de unidad
($7,500 en ventas de unidad)

1+ fiesta estandard personal
($500 en ventas personales)

9+ reclutas personales,
activas, sube de nivel a un
miembro de la unidad®

ventas del Equipo de Ensuefio)

1+ fiesta estandard personal
($500 en ventas personales)

2+ Managers en tu Equipo de
Ensuefio, es decir, 2+ miembros

de tu Equipo de Ensuefio que
alcancen las calificaciones
para ser remuneradas como

Managers O alcancen las

calificaciones para subir de
nivel a Manager o0 a un nivel

superior (aunque su titulo sea
efectivo al mes siguiente) en

tu Ultimo mes de calificacion

de DEC.

9+ reclutas personales,
activas, sube de nivel a un
miembro de la unidad”

“Las ventas de ensuerio son tu ventas
de unidad mas las ventas de todos los
nivel por debajo de ti, excluyendo los
equipos de cualquier Directora en linea
descendente, que haya completado
un mes de la clasificacion de ventas
en el programa DEC. Su primer mes de
calificacion de ventas contara tanto
para tus ventas de equipo de ensuefio
individuales y de sus programas DEC.

niveles por debajo de ti,
excluyendo los equipos de
cualquier Directora en linea
descendiente)

1+ fiesta estandard personal
($500 en ventas personales)
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MI INFORMACION DE CONTACTO

Nombre
Direccion
Teléfono

Correo electronico

# ID de Reprs. Indep. de 11 digitos

INFORMACION DE CONTACTO DE MI RECLUTADORA

Nombre

Direccion

Tupperware

Teléfono

Correo electrénico

INFORMACION DE CONTACTO DE MI DIRECTORA

Nombre
Direccion
Teléfono

Correo electronico

EL SERVICIO DE ATENCION A CLIENTE ESTA AQUI PARA AYUDARTE
Brindamos asistencia durante las siguientes horas:

1.888.921.7395

De lunes a viernes de 8:30 am. a 9:00 p.m. hora del Este
(excepto el segundo y el Ultimo viernes de cada mes de ventas
cuando estamos disponibles de 12 p.m.a 9 p.m. hora del Este).

©2021 Tupperware. Todos los derechos reservados. *2021-28-030 SP



